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Zalety i Funkcje

Poznaj zalety i funkcje naszego rozwigzania, a odkryjesz, ze Twoja praca jako menadzera i handlowca moze
sta¢ sie fatwiejsza i efektywniejsza. Dzigki im zbudujesz owocne relacje handlowe. Ponizej przedstawiamy
pogrupowane tematycznie zalety i funkcje naszego rozwigzania.

Pulpit Menadzera lub Uzytkownika

1. 60 interaktywnych modutéw analitycznych. 2. Mozliwo$¢ tworzenia witasnego uktadu Paneli wraz
wybranymi modutami. 3. Mechanizmy filtréw pomagajg analizowaé szczegétowo dane. 4. Mozliwos¢
przechodzenia z Pulpitu bezposrednio do danych w programie, czyli petna interakcja. 5. Powigkszanie
wykresow graficzny dla lepszej czytelnosci. 6. Mozliwos$¢ zarzadzania uktadem kolumn w
poszczegolnych modutach. 7. Peten obraz dziatan zebrany w jednym graficznym miejscu, ktéry odnosi
sie do catego zespotu lub wybranej osoby.

Organizacja informacji i danych w programie

1. 70 predefiniowanych pol opisujacych firme i kontakt z mozliwoscig zmiany ich nazw i szukania po nich.
2. Informacje nt. obrotéw handlowych i faktur o firmie pochodzace on-line z programu magazynowego.
3. Edytowalne listy rozwijane. 4. Filtrowane listy firm i kontaktéw ze szczegotami. 5. Grupowanie firm i
kontaktow. 6. Tworzenie hierarchii firm i kontaktéw. 7. Tworzenie petnej historii czynnosci. 8. Zatgczniki
i notatki. 9. Profilowanie firm. 10. Zaktadka Status podsumowujaca kontakt z klientem. 11. Raporty o
firmach i kontaktach.

Zarzagdzanie wiedzg o firmach i kontaktach

1. Prosty i czytelny interfejs uzytkownika. 2. Pola dodatkowe do dowolnego opisywania firm, kontaktéw,
oferty, towardéw itd. 3. Samouczki i podpowiedzi w programie. 4. Latwa nawigacja w programie, dzieki
logicznej i powtarzalnej strukturze. 5. Proste i zaawansowane wyszukiwanie danych w oparciu o rézne
pola, kryteria lub stowa kluczowe. 6. Weryfikacja wprowadzanych danych i skuteczne mechanizmy de-
duplikacji wraz z taczeniem danych historycznych. 7. Przechowywanie informacji i danych w
bezpieczny sposoéb. 8. Przypisywanie uzytkownikéw do grup firm. 9. Umieszczanie informacji w
poczekalni. 10. Import danych z plikéw w formacie MS Excel (*.xlIs) i vCard oraz wprost z innych
programow np. magazynowych. 11. Eksport danych do plikéw w formacie (*.xml) i (*.xIs) w celu
tworzenia dalszych analiz. 12. Automatyczna aktualizacja programu przez internet.



Zarzadzanie czynnosciami i kalendarzem

1. Filtrowana lista czynnosci ze szczegoétami. 2. Planowanie i delegowanie czynnosci wraz z
komunikatami. 3. Ustawianie parametrow czynnosci. 4. Definiowanie czynnosci cyklicznych. 5.
Automatyczne przenoszenie zalegtych czynnosci. 6. Ustawianie przypomnien, alarmow. 7.
Automatyzacja czynnosci, czyli tworzenie i planowanie serii czynnosci. 8. Pie¢ formatéw kalendarza. 9.
Poreczny Mini kalendarz. 10. Szybki podglad szczegdty czynnosci w kalendarzu, tzw. zotte karteczki.
11. Wspdtdzielenie kalendarza w zespole. 12. Raporty o czynnosciach i historii. 13. Lista komunikatow
i ogtoszen.

Komunikacja z klientami

1. Pisanie pojedynczych listow w oparciu o gotowe szablony. 2. Spersonalizowana korespondencja
seryjna wraz z mechanizmem generowania etykiet na koperty. 3. Tworzenie szablonéw listow w
formacie html i doc. 4. Integracja z réznymi edytorami m.in. MS Office i Open Office. 5. Dwustronna
wspotpraca przy wystaniu i zapisywaniu e-mail z Mozilla Thunderbird. 6. Dwustronna wspétpraca przy
wysytaniu i zapisywaniu e-mail z MS Outlook. 7. Petna wspotpraca ze Skype w zakresie
przychodzacych i wychodzacych rozméw telefonicznych.

Zarzadzanie sprzedaza i generowanie ofert

1. 70 predefiniowanych pdl opisujacych oferte. 2. Profesjonalne tworzenie prostych, wielowariantowych,
wielowalutowych, wielojezykowych ofert handlowych w formacie HTML, DOC, PDF, wraz z
zatgcznikami i obrazkami. 3. Dostosowanie wygladu szablonu ofert do wtasnych potrzeb. 4. Lista szans
sprzedazy, ofert ze szczegdtami i mechanizmami filtrowania. 5. Definiowanie proceséw, etapow i
krokow. 6. Interaktywny raport lejka sprzedazy tzw. sales funnel, pipeline. 7. Eksport listy ofert do MS
Excel celem dalszej analizy. 8. Raporty o sprzedazy pod réznym katem. 9. Profilowanie sprzedazy. 10.
Petna historia dziatan i czynnosci powigzana ze dang oferta. 11. Zataczniki i notatki. 12. Widok status,
czyli natychmiastowa informacja co zostato wykonane z dang oferta. 13. Przenoszenie ofert do
poczekalni, tzw. tymczasowy schowek. 14. Rejestrowanie wszelkich zmian w danej ofercie.

Zarzadzanie towarami i ustugami

1. Pelne zarzadzanie drzewem towardw i ustug. 2. Sortowanie listy towaréw po dowolnych kolumnach. 3.
Mechanizm poréwnywania cen towaréw. 4. Laczenie towardw z ustugami. 5. Tworzenie paczek,
kompletéw towardw i ustug. 6. Wyszukiwanie towaréw pod réznym katem. 7. Zarzadzanie lista
cennikéw od réznych dostawcow. 8. Definiowanie grup rabatowych. 9. Przenoszenie towaréw do
poczekalni, schowka celem dalszego ich uzycia. 10. Dostep do danych o cenach, dostepnosci i
rezerwacji w trybie online z wiodgcych programéw magazynowych Subiekt GT, Wf-Mag, Optima,
Symfonia.

Zarzadzanie ptatnosciami

1. Filtrowana lista ptatnosci ze szczegotami. 2. Petna historia dziatan i czynno$ci powigzanych z
ptatnoscig. 3. Predefiniowane szablony do zarzadzania windykacja, oraz zatgczniki i notatki. 4.
Zarzgdzanie prowizjami handlowymi.



Wspétpraca z programami magazynowymi

1. Program wspotpracuje z im. Subiekt GT, Wf-Mag, CDN Optima, Symfonia. 2. Import danych
kontrahentéw i towaréw oraz ich automatyczne kojarzenie pomiedzy programami. 3. Dane dostepne sg
w trybie on-line zaréwno jesli chodzi o kontrahentéw jaki i towary. 4. Uzytkownik ma wglad do
informac;ji on-line, czyli natychmiast o: fakturach zaptaconych lub nie, cenach dostepnosci towaru z
poziomu naszego programu. 5. Na bazie tych informacji mozesz tworzy¢ proste i ztozone oferty
handlowe, a nastepnie zamienia¢ je w zamowienia.

Biblioteka dokumentéw, baza wiedzy

1. Zarzadzanie i tworzenie drzewa folderow dokumentéw wg. dowolnego klucza. 2. Sortowanie listy
plikow ze szczegdtami po dowolnych kolumnach. 3. Wyszukiwanie dokumentu, pliku w rézny sposéb.
4. Przechowywanie danych w bazie lub wspotdzielonym katalogu albo gdziekolwiek na dysku. 4.
Ustalanie praw dostepu dla uzytkownikow do poszczegdlnych folderow.

Tworzenie i generowanie raportéw

1. Generowanie wielu raportéw jednoczes$nie, co utatwia analize. 2. Dostep do predefiniowanej listy
raportéw przydatnych w ocenie dziatalnosci handlowej. 3. Tworzenie wtasnych raportéw w oparciu o
profesjonalne darmowe narzedzie. 4. Podtaczanie swoich raportow do programu.

Zarzagdzanie uzytkownikami i dostepem do informacji

1. Elastyczne przypisywanie réznego typu funkcji dostepu do uzytkownika programu. 2. Przenoszenie
ustawien pomiedzy uzytkownikami. 3. Przenoszenie danych pomiedzy uzytkownikami. 4. Definiowanie
planéw obrotéw i progéw potrzebnych do wyliczania prowizjami handlowymi.

Integracja z innymi programami i przechowywanie danych

1. Integracja z pakietami biurowymi MS Office i Open Office oraz dowolnymi edytorami HTML. 2.
Wspotpraca dwukierunkowa z programami pocztowymi Mozilla Thunderbird i MS Outlook. 3.
Rejestracja w historii wystanych i odbieranych e-mail z/bez tre$cig w naszym programie. 4. Eksport i
import danych do programu z réznego formatu. 5. tatwa migracja petnych danych z MS Outlooka i
innych do Sales Partner. 6. Program wspotpracuje z stabilnymi i sprawdzonymi bazami danych fj.:
MSDE/SQL/PostgreSQL.



